
New customer trends

Netflix for cars

Bilabonnement, full garasje 
uten å eie en eneste bil



Subscribe to a joyful lifestyle



Å betale for tilgang 
til produkter, fremfor 
å eie dem, gir de 
samme opplevelsene 
til en mer fornuftig 
pris og på en mer 
bærekraftig måte

Det er en tydelig forbrukertrend i retning av å eie mindre, 

End of ownership – fysiske 
produkter blir tilbudt som 

tjenester

Forbrukere er opptatt av 
bærekraftige løsninger og 

velger i større grad å leie eller 
abonnere, framover å eie

Abonnementsløsninger kan 
raskere tilpasse seg endret 

kundeadferd.

Abonnementsløsninger gir økt 
mengde data, som kan 

benyttes for utvikling og salg 
av nye tjenester



It’s not a car. It’s a lifestyle.

Your own EV on a monthly 
subscription

Weekend car on demand

No commitment

Switch car whenever

Risk free returns

No mileage limitation

All services taken care of

Everyday magic
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2018 imove NO 

2020 Q4 imove SE 

2021 Q1 imove NO 

2022 imove EU 

Born in Scandinavia. Built for the world.



imove has two distinct business areas



imove car subscription

Subscribe to an EV

and get access to an extra vehicle

3rd party white-label customers
(Service/Software as a Service)





imove is a team with execution, looking to disrupt mobility
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Subscribe to a joyful lifestyle


